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Uma vaga publicada em um grupo de WhatsApp é uma oportunidade visível. Antes dela, porém,
pode existir uma sequência de conversas entre quem monta a equipe e os profissionais que essa
pessoa já conhece. Entender esse caminho muda a maneira de participar dos grupos.

Neste módulo, o foco está na comunicação digital antes da contratação: encontrar grupos
relevantes, construir relações, informar disponibilidade, interpretar anúncios e alinhar condições. O
objetivo é buscar serviços com critério, incluindo cachês acima de R$150, sem transformar cada
conversa em um pedido de vaga.

Ao terminar, você deverá conseguir

Explicar como networking pode aproximar você de convites diretos.

Participar de grupos sem mensagens repetitivas ou abordagens invasivas.

Ler uma vaga separando fatos, dúvidas e informações ausentes.

Comunicar disponibilidade e negociar condições com respeito.

Compartilhar anúncios completos e confirmar um serviço por escrito.

1. Entenda o caminho da vaga antes do grupo
Na experiência de Hugo com equipes de eventos, é comum que quem oferece um serviço procure
primeiro um pequeno círculo de confiança: por exemplo, três a cinco contatos próximos. Se
essas pessoas estiverem ocupadas ou não conseguirem indicar alguém, a busca pode avançar até
os grupos maiores.
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Ilustração: conversas profissionais ajudam a construir relações; a cena não comprova uma contratação.

Um caminho frequente da oportunidade

1. Contatos próximos: profissionais já conhecidos recebem o convite diretamente.

2. Indicações: esses contatos sugerem outras pessoas adequadas à função.

3. Grupos mais amplos: a oportunidade é divulgada para alcançar mais candidatos.

Esse fluxo é uma observação de experiência, não uma regra para todos os anúncios. Algumas
empresas divulgam suas vagas diretamente nos grupos. Uma vaga que chegou ao grupo também
não é automaticamente ruim: pode haver indisponibilidade, aumento da equipe ou necessidade de
encontrar uma competência específica.

A consequência prática é importante: não dependa somente de ser o primeiro a responder.
Use o grupo para conhecer profissionais e permitir que conheçam seu trabalho. Com o tempo, você
pode passar a receber convites no privado, antes de uma divulgação mais ampla. Isso depende de
confiança e compatibilidade com a oportunidade; não é uma garantia de contratação.
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2. Escolha grupos que façam sentido para seu trabalho
Vale a pena buscar grupos de bar e eventos, mesmo que uma participação não gere serviço
imediatamente. Eles permitem conhecer lideranças, colegas, necessidades da região e formas de
organização das equipes. O benefício pode começar por uma conversa útil e aparecer como
indicação em outro momento.

Região: os locais anunciados são compatíveis com seu deslocamento e retorno?

Funções: aparecem oportunidades para bartender, auxiliar ou a atividade que você consegue
demonstrar?

Organização: há regras, administração identificável e anúncios compreensíveis?

Convivência: as pessoas conseguem perguntar e discordar sem humilhação?

Pertinência: o grupo mantém foco profissional ou é dominado por mensagens sem relação
com o trabalho?

Peça indicações de grupos a colegas e empresas com quem já tenha uma conversa pertinente. Ao
entrar, leia a descrição, as regras e as mensagens fixadas. Observe a dinâmica antes de divulgar
seu material. Participar de muitos grupos sem acompanhar nenhum deles não substitui uma rede de
relações.

Seu primeiro passo

Escolha dois ou três grupos relevantes e anote: qual a região, quais funções aparecem e quais
são as regras de postagem. Não precisa copiar números ou montar uma lista de participantes
para abordar em massa.

3. Faça networking sem transformar o grupo em
propaganda
Networking é construir e manter relações profissionais. No WhatsApp, isso aparece em pequenas
atitudes: responder uma dúvida quando você sabe a resposta, compartilhar uma oportunidade
completa, indicar um material pertinente e tratar as pessoas com respeito.
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Ilustração: acompanhe os grupos com atenção e registre informações úteis, sem expor contatos ou conversas.

Se alguém procura um profissional e você não está disponível, pode perguntar a um colega
adequado se ele aceita ser indicado. Confirme função e condições antes de recomendar. Uma
indicação envolve a confiança de quem indica; não encaminhe alguém apenas para demonstrar
participação.

Apresente-se quando as regras permitirem, com função, região e uma experiência verdadeira.

Contribua com informação relacionada ao assunto, sem tentar dominar toda conversa.

Peça autorização antes de compartilhar um contato ou uma conversa privada.

Leve o contato ao privado quando houver contexto e interesse, não só porque o número está no
grupo.

Dê continuidade ao assunto de forma pertinente: uma resposta ou atualização útil vale mais que
várias cobranças.

Do grupo para uma relação profissional

“Olá, [nome]. Vi seu pedido no grupo de equipes. Trabalho como [função] em [região] e tenho
experiência em [atividade verdadeira]. Posso enviar uma apresentação curta para futuras
composições de equipe?”
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Evite pedir indicação de trabalho a cada interação. Primeiro, torne claro o que você faz e demonstre
como se comunica. Você quer ser lembrado como um contato confiável, não como alguém que só
aparece para pedir um favor.

4. Informe sua disponibilidade de forma útil
“Disponível” sozinho obriga quem lê a descobrir função, data e região. Uma mensagem útil reduz
esse esforço. Informe para qual trabalho, em quais datas e onde consegue atuar. Acrescente
uma competência relevante, sem transformar a apresentação em uma autobiografia.

Ilustração: informe função, datas e região com clareza ao comunicar sua disponibilidade.

Modelo de aviso no grupo

“Pessoal, estou disponível para serviços como [função] em [datas], na região de [local]. Tenho
experiência em [atividade verdadeira]. Quem estiver montando equipe pode me chamar no
privado para alinharmos horários, escopo e cachê.”

Quem está começando pode apresentar sua condição com honestidade: “Estou buscando
oportunidades como auxiliar de bar em eventos. Tenho disponibilidade em [datas] e estou treinando
organização, reposição e leitura de fichas.” Estudo e simulação devem ser apresentados como
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estudo e simulação, sem virar experiência de evento que não aconteceu.

Se deseja tornar seu critério de valor visível, acrescente: “Busco serviços com cachê acima de
R$150, conforme função, duração e deslocamento.” Isso não dispensa avaliar cada proposta. Você
também pode alinhar o cachê no privado, conforme as regras e a finalidade do grupo.

Publique com uma frequência compatível com as regras. Uma nova data ou mudança real de
disponibilidade justifica atualizar a mensagem; repetir o mesmo anúncio várias vezes no dia pode
atrapalhar o grupo. Quando assumir outro serviço, atualize o que ainda está disponível.

5. Interprete a vaga inteira antes de responder
Interpretação de texto começa por ler o anúncio completo, inclusive mensagens complementares do
responsável. Antes de perguntar “qual é o valor?”, confira se ele já foi informado. Antes de escrever
“fechado”, identifique o que ainda impede uma decisão.

Ilustração: confira agenda, horários e despesas antes de assumir o compromisso.

Fato: informação expressamente escrita no anúncio.

Dúvida: expressão que permite mais de uma interpretação.

Pendência: informação que não apareceu e precisa ser confirmada.
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Leia este anúncio fictício

“Bartender para sábado. Cachê R$180. Festa das 19h às 23h. Ajudar na montagem. Chamar
no privado.”

Fatos: função anunciada, cachê e horário da festa. Pendências: data completa, local,
apresentação da equipe, duração da montagem, desmontagem, previsão de liberação e
pagamento. O horário da festa não define sozinho o período total de trabalho.

Expressões como “disponibilidade total”, “saída depois de encerrar”, “ajuda geral” e “pagamento
depois” precisam de esclarecimento. Não complete o anúncio com a condição que seria mais
conveniente para você. “Ajudar na montagem” não diz quais tarefas, materiais ou horários estão
envolvidos.

Uma pergunta que facilita o alinhamento

“Tenho interesse e disponibilidade para a data. Pode confirmar o local, o horário de
apresentação e a previsão de liberação após a desmontagem? Também preciso saber a forma
e o prazo de pagamento.”

Pergunte por etapas e aproveite o que já foi respondido. Se o responsável corrigir o horário ou o
local, releia a proposta com a nova informação. Responder a uma versão antiga pode gerar um
compromisso diferente daquele que você imaginou.

6. Busque cachês acima de R$150 com critérios claros
A orientação deste módulo é definir um critério e procurar oportunidades compatíveis com ele. Para
os exercícios, a meta será cachê acima de R$150 por profissional e serviço. Acima significa
maior que R$150. Esse é um objetivo de seleção e negociação apresentado no curso; não é uma
tabela universal de preços.

Informe para qual função o valor vale e considere o trabalho completo. Montagem, atendimento e
desmontagem podem ocupar períodos diferentes. Transporte, alimentação não fornecida e outras
despesas assumidas por você também precisam entrar na análise.
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Compare o anúncio com a sua realidade

Em um exemplo fictício, R$180 de cachê menos R$40 de deslocamento deixam R$140 antes
de outras despesas. O cachê anunciado continua sendo R$180 e supera R$150; o valor
disponível após esse deslocamento é outro. Se a duração total for de oito horas, R$140
divididos por oito correspondem a R$17,50 por hora, antes de outras despesas.

A conta não determina um preço ideal. Ela ajuda a perceber o que o valor representa para
aquela função, duração e localização.

Se uma vaga estiver abaixo do seu critério, esclareça primeiro se entendeu o escopo. Depois,
negocie ou recuse. Aceitar uma condição incompatível só para “entrar na lista” não garante
convites melhores no futuro. Estabeleça condições que consiga sustentar e procure contatos e
grupos alinhados ao trabalho que pretende realizar.

Negociação objetiva

“Obrigado pelas informações. Para [função], de [apresentação] até [liberação], nesse local e
com esse escopo, consigo atender por R$[valor acima de 150]. Existe possibilidade de
ajuste?”

Recusa respeitosa

“Obrigado pelo convite. Nessas condições, não consigo assumir o serviço. Para essa função e
duração, meu critério é R$[valor]. Se surgir uma oportunidade compatível, podemos
conversar.”

Não transforme a negociação em ataque público ao anunciante ou aos colegas. Você pode defender
seu critério sem chamar quem aceita outra condição de incompetente ou desvalorizar o trabalho
das pessoas. Um cachê maior também não justifica uma função que você não domina ou condições
que não consegue cumprir.

7. Compartilhe vagas com informações completas
Quem anuncia ou encaminha uma vaga também participa da organização do trabalho. Uma
mensagem incompleta gera perguntas repetidas e pode fazer alguém se candidatar a um serviço
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que não consegue atender. Antes de compartilhar, confirme se a oportunidade continua aberta e se
você pode divulgar o contato informado.

Função e quantidade: qual atividade e quantos profissionais.

Data e região: data completa, cidade e bairro suficientes para avaliar o deslocamento;
detalhes de acesso podem ser alinhados no privado.

Horários: apresentação, montagem, atendimento e previsão de liberação.

Escopo: tarefas incluídas e o que será fornecido pela operação.

Cachê: valor por profissional e serviço, com eventuais condições claramente identificadas.

Pagamento: forma e prazo acordados.

Apoio: alimentação, transporte e condições de retorno, quando oferecidos.

Apresentação: uniforme, materiais ou requisitos relevantes.

Candidatura: quem recebe as respostas, por qual canal e quais informações devem ser
enviadas.

Modelo para copiar e preencher

VAGA: [função] — [quantidade de profissionais]

DATA E REGIÃO: [data completa, cidade e bairro]

HORÁRIOS: apresentação [ ]; atendimento [ ]; liberação prevista [ ]

ESCOPO: [tarefas, montagem e desmontagem incluídas]

CACHÊ: R$[ ] por profissional e serviço

PAGAMENTO: [forma e prazo]

ALIMENTAÇÃO E TRANSPORTE: [condições confirmadas]

UNIFORME E MATERIAIS: [exigências e itens fornecidos]

CANDIDATURA: [canal autorizado e informações solicitadas]

PENDÊNCIAS: [o que ainda precisa ser confirmado]

Se faltar uma informação, escreva “a confirmar” e busque a resposta. Não invente um horário ou
valor para completar o modelo. Ao encaminhar uma atualização, mantenha a referência da vaga e
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destaque o que mudou. Quando o responsável informar que a equipe foi completada, sinalize “vaga
preenchida” onde você a divulgou.

Um anúncio organizado ajuda quem procura serviço e também demonstra cuidado a quem oferece.
Compartilhar uma oportunidade útil pode iniciar uma relação profissional mesmo quando você não
pode trabalhar naquela data.

8. Discorde sem agressividade no WhatsApp
Você pode questionar um valor, pedir uma informação ou apontar um problema sem atacar alguém.
No texto, a pessoa não ouve seu tom de voz; ironia, cobranças repetidas e frases em maiúsculas
podem dificultar ainda mais a conversa.

Troque o ataque pela informação necessária

Evite: “Ninguém sabe anunciar vaga nesse grupo!”

Prefira: “Pode informar os horários completos, o cachê e o prazo de pagamento? Assim
conseguimos avaliar a disponibilidade.”

Fale sobre a sua condição

Evite: “Só aceita esse valor quem não se valoriza.”

Prefira: “Para essa função e duração, esse valor fica abaixo do meu critério. Se houver
possibilidade de ajuste para R$[valor], tenho interesse em conversar.”

Antes de enviar, releia três pontos: estou descrevendo uma condição ou julgando uma pessoa?
Minha mensagem ajuda a resolver a dúvida? Preciso responder no grupo ou o assunto é de uma
negociação particular?

Prefira mensagens curtas e agrupadas, em vez de enviar uma palavra por vez.

Use áudio com contexto e quando o canal permitir; informe o assunto sem exigir que todos
escutem uma gravação longa.

Não exponha números, documentos ou capturas de conversas privadas para pressionar alguém.
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Se interpretou algo errado, corrija com clareza: “Reli o anúncio e percebi que o horário já estava
informado.”

Em situações de ofensa ou conflito, preserve seu limite e procure a administração; você não
precisa prolongar uma discussão pública.

9. Responda à oportunidade, não a uma vaga
imaginada
No privado, identifique a vaga e responda ao que foi solicitado. “Oi” seguido de várias mensagens
sem contexto exige que a outra pessoa descubra a razão do contato. Facilite o reconhecimento da
oportunidade e da sua disponibilidade.

Resposta a uma vaga específica

“Olá, [nome]. Vi no grupo [referência] a vaga de [função], para [data e região]. Tenho
disponibilidade e experiência em [atividade relevante]. Posso enviar [informação solicitada].
Antes de confirmar, preciso alinhar [pendência do anúncio].”

Se já recebeu as condições e pode atender, diga isso diretamente. Se não pode cumprir o horário ou
uma exigência da função, não esconda a limitação para ser escolhido. Também não envie
documentos ou dados pessoais desnecessários apenas para demonstrar interesse.

Quando houver prazo de retorno combinado, respeite-o. Se não houver, faça um acompanhamento
breve e pertinente: “Olá, continuo disponível para aquela data. A composição da equipe já foi
definida?” Evite várias cobranças seguidas. Se sua disponibilidade mudar, avise antes que a outra
pessoa conte com você.

10. Diferencie interesse de serviço confirmado
“Tenho interesse” inicia uma conversa. “Estou disponível” informa uma condição naquele momento.
Nenhuma dessas frases, sozinha, esclarece todos os combinados. Antes de reservar definitivamente
a data, faça um resumo e peça confirmação ao responsável.
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Resumo antes de confirmar

“Confirmando nosso alinhamento: [função], em [data], no [local]; apresentação às [hora],
tarefas de [escopo] e liberação prevista às [hora]. Cachê de R$[valor], com pagamento por
[forma] até [prazo]. Alimentação, transporte, uniforme e materiais: [condições]. Está correto?
Você confirma minha participação?”

Acompanhe a resposta. Se alguma condição continuar pendente, registre isso claramente. Não
considere a data confirmada só porque enviou o resumo e não assuma dois serviços incompatíveis
com a mesma disponibilidade. Quando a confirmação chegar, mantenha a versão atual dos
combinados acessível.

Depois do serviço, uma mensagem pertinente de agradecimento e pedido de feedback pode manter
o contato. Nas próximas datas, informe disponibilidade quando fizer sentido. A relação pode
continuar fora do anúncio original: esse é o vínculo entre comunicação no grupo e uma rede
próxima de profissionais.

Atividade final: leia, responda e escolha

Três anúncios fictícios

A: auxiliar, data e local informados, cachê R$130, tarefas e horários completos. Está
abaixo do critério de valor adotado neste exercício.

B: bartender, cachê R$180, horário da festa informado; apresentação, desmontagem,
local e pagamento não esclarecidos. O valor não resolve as pendências.

C: bartender, cachê R$220, data e local informados, apresentação às 17h, atendimento
das 19h às 23h e liberação prevista às 0h; montagem e desmontagem incluídas,
alimentação fornecida e deslocamento por conta do profissional; pagamento por PIX até o
dia seguinte. Ainda cabe conferir se a função, o trajeto e os demais requisitos são
compatíveis com você.

Para cada anúncio, escreva: o que está confirmado, o que falta perguntar e qual será sua resposta.
Para A, pratique negociar ou recusar com respeito. Para B, esclareça antes de assumir o
compromisso. Para C, avalie suas condições e escreva um resumo para confirmação; um exemplo
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mais completo não exige aceitação automática.

1. Escreva uma apresentação e um aviso de disponibilidade com função, datas e região.

2. Complete o modelo de vaga, marcando como pendência o que você ainda não sabe.

3. Reescreva uma mensagem agressiva de forma objetiva, sem perder seu limite.

4. Escolha uma contribuição útil para um grupo que não seja pedir trabalho.

5. Defina qual próximo contato você pode continuar de maneira pertinente, sem mensagem em
massa.

Confira se aprendeu

Consigo explicar por que networking importa antes de aparecer uma vaga?

Meu aviso permite entender para qual função, data e região estou disponível?

Leio o anúncio antes de perguntar e distingo horário da festa de trabalho completo?

Consigo defender meu critério de cachê acima de R$150 sem atacar colegas?

Compartilho a vaga com informações e contato autorizados, deixando pendências visíveis?

Sei diferenciar interesse, alinhamento e confirmação?

Próximo passo: use um grupo relevante como espaço de convivência profissional. Observe,
contribua e comunique sua atuação com clareza. O grupo pode abrir a conversa; a confiança
construída pode aproximar você dos contatos que receberão os próximos convites.
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CONHECIMENTO DE PORTAS ABERTAS

Compartilhe este conhecimento.
Este conteúdo pode ajudar outro bartender. Compartilhe este PDF nos seus grupos de WhatsApp e
convide quem está começando no caminho do bar.

Compartilhe o arquivo completo, com a identificação da Alquimia Incomum e o link do módulo.

Continue aprendendo no YouTube.
Inscreva-se no canal da Alquimia Incomum e acompanhe os próximos conteúdos.

Seguir o canal da Alquimia Incomum

https://www.youtube.com/channel/UC-ZGdEUMxidOnErWXvhGrIA

Ajude a manter o curso de portas abertas.
Se uma aula te deu confiança para começar ou trouxe uma ideia para o seu próximo trabalho, considere
apoiar a Alquimia Incomum. Eu compartilho esse conteúdo para que mais gente encontre seu caminho no
bar. Seu PIX ajuda a dar continuidade a esse trabalho.

Chave PIX - e-mail
pix@alquimiaincomum.com.br

Recebedor informado: 32.661.172 Hugo Lopes De Carvalho
Rio de Janeiro

Contribuição voluntária, no valor que fizer sentido para
você. O curso continua aberto para todos.

Confira o recebedor no seu banco antes de confirmar. O
site não confirma pagamentos.

PIX sem valor fixo.
Escolha o valor no seu banco.
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